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a, je tudi pot

Osnova je prava ideja, nepogreslijivi sestavini pa dober finanéni naért
in znanje. Ce dodamo Se Zlicko poguma ter Scepec iznajdljivosti in
sproscenosti, je nas podjetniski projekt nared za kuho! Preverite,
kaksne recepte za uspeSno poslovno pot so z nami delili perspektiv-

ni podjetniki.

O njihovih zaéetkih in raz-
voju storitev smo se pogova-
riali s Klemnom Spaninger-
jem, direktorjem podjetja
DiaGenomi d.o.0.

Kako ste na trgu predstavi-
li svojo storitev?

Nade storitve trgu 3e ni-
smo neposredno predstavili,
sajizhajamoiz predpostavke,
da jo bomo mnoZici uporab-
nikov ponudili prek zdravni-
kov in kardiclogov. Pomem-
bno je namreé, da vsak posa-
meznik, ki storitev naroéi, ko-

Podjetje DiaGenomi na poti osebne genetske diagnostike.

municira neposredno s svo-
jim zdravnikom oziroma kar-
diclogom, s katerim se tudi
pogovori o rezultatih izvida.
Tak pristop izvajanja genet-
skih diagnostiénih testov
ustreza tudi amerigkim in
evropskih zahtevam.

Katero ciljno skupino na-
govarjate in kako?

WV grobem bi lahko nase
ciljine skupine razdelili na
dva dela glede na storitve, ki
jih ponujamo. Diagnostika
kardiovaskularnih  obolenj
(test CardioRISQ) je name-
njena Sirdi mnoZici ljudi, kjer
se posamezniku odvzame
vzarec sline, iz katere se izo-
lira DNK ter doloéi nekatere

kliniéno relevantne mutaci-
je. Hkrati posameznik izpol-
ni podroben vpraalnik, ki
zajema informacije o njego-
vem zdravstvenem stanju,
prehrani, gibanju, druZinskih
obolenjih itd. Na podlagi
vseh rezultatov izdamo dva
izvida, enega za zdravnika,
drugega pa za posameznika,
kjer podamo napotke o spre-
membi Zivljenjskega sloga.

Diagnostika raka dojke in
kolona pa je namenjena ti-
stim, ki se Ze spopadajo z bo-
leznijo. Bolnikom se odvza-
me del tumorja in na podlagi
njegove laboratorijske ana-
lize se zdravnik onkolog lae
odloéi za najustreznejo na-
daljnjo terapijo.

Slovenija bi lahko sledila modelu
tujih drzav, kjer mlada, perspektivna
podjetja v prvem letu ali dveh
ne placujejo davénih dajatev. my

Sobilivasizacetkifinanéno
zahtevni?

Zatetna faza vecine pod-
jetij, ki se ukvarjajo z diag-
nostiko, je finanéno precej
zahtevna zaradi nabave la-
boratorijske opreme, ki jo po-
trebujejo za izvajanje same
dejavnosti. Tudi pri nas se je
v zafetku precejfen del fi-
nanc vioZil v to. Smo pa ime-
li sreto, da je projekt dobil
finanéno spodbudo, e pre-
den se je podjetje uradno u-
stanovilo s strani nagih dveh
viagateljev.

Kako (ne)prijazna je dav-
tna zakonodaja za wvasge
podjetje?

Zaradi takojéne obdavéi-
tve se veliko mladih, ki imajo
podjetniske ideje, ne odloéi
za podjetnistvo, saj je pod-
jetje podvrieno plagevanju
davkov. Tu bi lahko Slovenija
sledila modelu tujih driav,
kier mlada start-up podjetja,
ki so perspektivna, v prvem
letu ali dveh ne platujejo
davénih dajatev. Tako driava
spodbudi njihov razvej, pod-
jetja pa so se pripravljena
odpovedati nekaterim dru-
gim finanénim spodbudam.

Na kaksennatinin kjeiiée-
te vlagatelje?

Glede na to, da smo vla-
gatelje dobili dejansko pred
startom samega projekta, jih
trenutno ne i¥éemo. Osredo-
totamo se na prodajo nasih
produktov in Zelimo s Siritvi-
jo ponudbe na tuja triiida
pridobiti dodatna finanéna
sredstva za razvoj novih. Tre-
nutno smo v fazi iskanja par-
tnerjev v Sloveniji in tujini.

Kje se vidite éez pet oz. de-
set let?

V prihodnjih letih bi se ra-
di utrdili kot eden vodilnih
ponudnikov tovrstnih stori-
tev na svetu, poleg tega pa
nasi ponudbi dodali tudi do-
datne storitve,



